Fundraising-Schulungs-Seminar am 14. November 2009

Erfolgreich verhandeln — besonders bei schwierigen Bedingungen

Basis-Kompetenzen-Workshop

Warum scheitern so manche Verhandlungen im Ergebnis oder in der
Umsetzung? Wie ist es mdglich, in der Sache etwas zu erreichen, selbst dann,
wenn lhr(e) Verhandlungspartner ,Nein“ sagen oder sich hoflich in
irgendwelche Ausreden flichten?

Grundlage dieses Workshops ist die sog. Harvard-Methode. Sie geht zurtick
auf Roger Fisher — Prof. fiir Rechtswissenschaft und William Ury —
weltbekannter Trainer und Berater im Konfliktmanagement. Nach ihrem
Konzept wurden Losungen in schwierigen Situationen erfolgreich umgesetzt.
Dabei geht es stets um Optionen, die beiden Seiten Vorteile bringen. Die
Methoden sind auf jede Verhandlungssituation anwendbar, ob intern in den
kirchlichen Gremien und im Fundraising-Projektteam oder nach aul3en in den
Verhandlungen mit Gonnern, Stiftern und Sponsoren.

Referent: Werner Biel, gelernter Betriebswirt, ehem. Inhaber des Instituts fur
Personalentwicklung und Managementtraining in Aschaffenburg, Dieburg,
Frankfurt, Nlrnberg

Leitung: Dr. Rainer Scherlein, Diplom Fundraiser VMI, Leiter der Stabsstelle
Fundraising

Termin: Samstag 14. 11. 2009, Beginn 9.00 Uhr (Stehkaffee) Ende mit dem
Mittagessen ca. 13.30-14.00 Uhr

Ort: Bistumshaus St. Otto, Bamberg, Heinrichsdamm 32

Verbindliche Anmeldung bis 9.11.2009 in der Stabsstelle Fundraising, die
Teilnahme ist kostenlos.

Fundraising-Schulungs-Seminar am 12. Dezember 2009
Anlass-Spenden systematisch auf- und ausbauen

Grab- und Kranzspenden kennt jeder: Die Fillanzeigen von Hilfsorganisationen
oder die Hinweise auf Todesanzeigen. Anlass-Spenden sind ein nicht zu
unterschatzendes Fundraising-Instrument. Sie enthalten ein Potential, das in
den Pfarreien und kirchlichen Einrichtungen noch nicht erkannt worden ist.

Auch fur bestehende Stiftungen eignet sich dieses Instrument hervorragend
zur Generierung zusatzlicher Spendeneinnahmen.

Voraussetzung ist auch hier wie bei anderen Fundraising-Instrumenten ein
systematisches und professionelles Vorgehen.



Das Seminar zeigt praktische Modelle und Beispiele und erlautert die konkrete
Vorgehensweise mit der Planung und Durchfihrung von Aktionen.

Interessierten Teilnehmern wird im Anschluss an das Seminar die Begleitung
von Modell-Projekten vor Ort in Pfarreien und kirchlichen Einrichtungen
angeboten.

Referent und Leitung: Dr. Rainer Scherlein, Diplom Fundraiser VMI, Leiter der
Stabsstelle Fundraising

Termin: Samstag 12. 12. 2009, Beginn 9.00 Uhr (Stehkaffee), Ende mit dem
Mittagessen ca. 13.30-14.00 Uhr

Ort: Bistumshaus St. Otto Bamberg, Heinrichsdamm 32

Verbindliche Anmeldung bis 7.12.2009, die Teilnahme ist kostenlos.



